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Equinos

Mercadoexternoeasaidaparaos cavalos de corrida

Proprietarios de PSI
sonham com sucesso nas
pistas, passaporte para
oreconhecimento
internacional

Beth Melo

No ano passado, Heart Alone,
inscrito pelo Stud C&T, ven-
ceu o 12 Najh Al Shindagha
Sprint, em Dubai, nos Emira-
dos Arabes. Em novembro do
mesmo ano, Eu Também, cria-
cdodoHaras Guaiuvira, conse-
guiu uma vitéria histérica: fa-
turou o Derby Argentino, des-
bancando craques do pais tra-
dicional do turfe. Ambos fo-
ram comprados por sheiks de
Dubai, mas o preco da transa-
cio ninguém revela.

Histériascomoessastémse
repetido. Segundo Leo Fried-
berg, da Agéncia Pro Horse,
ha animaisbrasileiros ganhan-
donaspistas de corridas mun-
diais, principalmente nos Esta-
dos Unidoseem Dubai. “Os ca-
valosvao bem sozinhos, a cria-
¢do nacional de puro sangue
inglés (PSI) é excelente, mas
falta profissionalizacio”, ob-
serva e aponta tendéncia de
crescimento progressivo das
exportacdes. De 2001 para
2006, o nimero de cavalos de
corridas exportados saltou de
125 para 376, segundo a Asso-
ciacéoBrasileirade Criadores
e Proprietarios de Cavalos de
Corrida.

“O sucesso dos cavalos bra-
sileiros no exterior segura o
mercado. Ha abertura para
Dubai, Estados Unidos e Uru-
guai”, diz oleiloeiro Nilson Ge-
novesi. Embora a falta de in-
centivoreflitanaquedadenas-
cimentos de animais no Pais
(cerca de 3 mil/ano) — na Ar-
gentina nascem 20 mil e nos
EUA, perto de 100 mil -, ele
considera o resultado satisfa-
tério. “Aqui os prémios sdo
muito baixos, o governo nio
permite apostas alternativas
como na Argentina e o joquei

sofre a concorréncia dos bin-
gos”, reclama.

“Amotivaciodosproprieta-
rios é apossibilidade de expor-
tar um produto”, diz o presi-
dente da Comissdo de Turfe
do Jockey Clube de Sao Paulo,
Joao Boyadjian. “As apostas
sofreram a concorréncia de
outras modalidades de jogos
(loterias e bingos).”

GENETICA APURADA
Segundo Boyadjian, nos anos
80 0 Brasiltinhaumamédiade
12 mil éguas PSI em reprodu-
¢cd0, mas esse nimero vem
caindo e hoje chega a 5.550
éguas e producéo anual de
4.500 potros. “A genética tem
melhorado com a entrada das
correntes sanguineas impor-
tadas (garanhdes)”, diz. “Com
a abertura do mercado, ha 20
anos, o Pais se viu na contin-
génciade aprimorar aqualida-
de dos seus produtos, que hoje
séo exportados a precos que
variam de US$ 100 mil aUS$ 1
milhdo”, destaca. “A vinda de
pedlgrees maisrefinados apri-
morou a qualidade brasileira,
que passou a concorrer no
mercado internacional.”

O Haras Guaiuvira, de Ceséa-

O passo-a-passo do embarque

«so Para exportar cavalos, o
primeiro passo é solicitar au-
torizacao para o Stud Book,
queregistratodoosnascimen-
tos dos cavalos no Pais. Este
6érgaocomunica pede aautori-
zacaodo MinistériodaAgricul-
tura. Antes de embarcar, o ani-
mal passa por uma bateria de
exames, para atestar sua sani-
dade. Para os Estados Unidos,
aprincipal exigéncia é o exame
negativo de piroplasmose,
transmitida por carrapato.

O transporte é feito em
avidao de carga aberto com
acesso direto do veterinario.
No aeroporto, um veterinario
de plantdo do Ministério da

rio Lange, cria PSIha 33 anos e
tem boas campanhas nas pis-
tasinternacionais, destaque pa-
ra Porto Madero (Argentina),
Acreditado e River Savage
(EUA) e Eu Também (Dubai).
No comec¢ode 2006, o veterina-
rio Christian Schlegel arren-
dou o haras, aberto para cria e

Agriculturaexamina o animal e
verifica se os exames estédo de
acordo com as exigéncias.

0O animal é colocado no box
daaeronave e o veterinario
responsavel pelo mesmo o
acompanhadurante o percur-
so0, paraacalma-lo e trata-lo,
se necessario. Ao chegar no
destino, o cavalo ficaem qua-
rentena (o prazo depende do
pais). Depois de umabateria
de exames, é liberado pelas
autoridades sanitarias.

No destino, o despachante
enviao animal paraolocal de
adaptacao. Depois, o animal
vai para os treinamentos, vi-
sando as competicoes. @ B.M.

recria de animais de corridas
de PSI de diversos proprieta-
rios. “Empresérios sem tradi-
¢éo e que querem investir tém
estrutura e assisténcia para
compra e venda de animais.”

FAMA
Por tras da fama dos brasilei-

ros em Dubai e nos EUA estéo
craques como Emerald Rios
(do extinto Haras Rosa do Sul,
primeiro ganhador de provade
grupo 1forado Brasil,em Nova
York, em 1975), Eu Também e
Riboletta. Uma trajetéria que
comecou com Siphon (Haras
Sao José do Expedictus), Sand-
pit (Haras Sao José da Serra) e
Romarin (Sao José do Expedic-
tus), os primeiros a serem ex-
portados, nos anos 90.

Em 2000, Riboletta ganhou
otitulo de melhor égua do ano,
na Califérnia, e recebeu mais
de US$ 1,5 milh#o, diz Boyad-
jian. Também em 2000, os
EUA tinham de mandar dois
cavalos para correr em Dubai
e escolheram Sandpit e Si-
phon, que ficaram em segun-
do e terceiro lugar, abrindo o
mercado para o Brasil. “Fo-
ram as duas campanhas mais
importantes.” Cada um ga-
nhou US$ 3 milhoes e foi para
reproducio.

Ja Romarin ganhou US$ 1,3
milh&o e est4 cobrindono Bra-
sil. Nalista, maisnomes: Reda-

tore (Stud Grenoble), que ga-

nhou US$1,9milhéio entre Bra-|
sil e EUA e esta na reprodu-
¢éo, em sistema de shuttle. ®

GENETICA CAMPEA - Potros com um ano, do Haras Guaiuvira, em Cesario Lange, mterlor de Sao Paulo, que tem boas campanhas la fora

Custos com o animal sao altos

«eo O trato mensal de um cava-
lode corrida custa de R$
1.000aR$1.200, no Jockey
Club. No haras, esse valor cai
pelametade. Até estrearem
corridas, o animal acumula
custos estimados em R$ 20
mil, segundo o presidente da
Comissao de Turfe do Jockey
Clube de Sao Paulo, Jodo
Boyadjian.

As despesas de transporte
e quarentena de um animal
paraoutro pais sdo elevadas e
dependem do destino. Em ge-

ral,quem pagaacontaéoim-
portador, segundo Cecilia Gon-
zaga, da Fazenda Interagro.
Para os Estados Unidos, fica
por volta de US$ 7.200 e inclui
gastos com frete e quarentena
(umasemana). Para Europa, o
custo é maior:de€5mila€6
mil. Embora néo saiba o valor,
acriadoradiz que o preco para
enviar um cavalo paraa Aus-
tralia é muito mais alto. “O
pais exige quarentena na ori-
gem, de uma semana, e no des-
tino, de trés semanas.” e B.M.

EPITACIO PESSOA/AE
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CONFORTO - Genetlca comoado Iu5|tano Tufao (foto) da Interagro é apreciada por estrangeiros

Outrasragasestao
deolhonoexterior

O leiloeiro Nilson Genovesi
afirma que a criacio de cavalo
arabenoPaisébaseadaemex-
portacdes para Europa, Esta-
dos Unidos e América do Sul.
“O lusitano e o quarto-de-mi-
lha estdo na mesma trilha.”
Nolusitano,animais monta-
dos, com idade acima de 4
anos para montaria e lazer,
séo o principal interesse, se-
gundo Cecilia Gonzaga, direto-
ra da Fazendas Interagro. Ela
estima que as exportacgoes al-
cancaram cem exemplares,
em 2006, ante 42 em 2000. Os
Estados Unidos séo o princi-
pal mercado. “Desde 2004, a
fazenda promove leildo anual
de animais montados, aberto
a estrangeiros, por convite”,
conta. Por causa do Pan-Ame-
ricano, a edicdo de 2007 néao

serarealizada. Foitransferida
para marco de 2008, em Wel-
lington,na Florida (EUA). “De
1991 a 2006, enviamos mais de
200 animais, sendo 80% para
os Estados Unidos”, conta.

Produtos quarto-de-milha
brasileiros abastecem a Amé-
rica do Sul ha vérios anos.
“Muitos adquirem animais em
leildes e colocam para fazer
campanha no Jockey de Soro-
caba”, conta o criador Bene
Rosseti, do Haras Cabretva.
Ha dois meses ele exportou
uma potra de 1,5 ano para a
temporada de corridas ameri-
canasde 2008. “Foiuma expor-
tacdo para fazer campanha,
um teste para tentar atrair
compradores americanos pa-
ra o produto brasileiro e am-
pliar a base de clientes.”

EPITACIO PESSOA/AE
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FOLEGO
As exportacdes também tém
dado folego para a criacéo de
cavalos arabes, segundo o dire-
tor de relacoes internacionais
da Associa¢ao Brasileira de
Criadores de Cavalo Arabe
(ABCCA), Paulo Roberto Fer-
reiraLevy (Polé),do Haras Ca-
pim Fino. “O interesse pelo
plantel brasileiro continua
crescendo”, afirma. A maioria
das vendas ocorre nanacional
do arabe, em novembro. Em-
bora realize muitas exporta-
¢oes, prefere nao revelar os
precos. “Sao mais vantajosos
do que nos leiloes”, diz.
OprincipaldestinosaoosEs-
tados Unidos, seguido da Amé-
ricado Sule Europa,emmenor
quantidade. Enquantona Amé-
rica do Sul a preferéncia é por
animais prontos para a repro-
ducio,nos EUA aescolharecai
sobre produtos jovens, de pis-
ta. Segundo a superintenden-
te do Stud Book da ABCCA,
CristinaPiazza Treu,em 2006
foram exportados 105 animais
daracaarabe, ante 48 animais
em 2005. e B.M.



